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	OBJECTIF
	

	
	
	

	
Passionné de l’automobile, représentant des ventes et gestionnaire chevronné, je suis présentement à la recherche de nouveaux défis. Doté d’une solide expérience dans le domaine, je me démarque par mon professionnalisme, mon ouverture au changement et mon service client. Étant quelqu’un de très axé sur les résultats, je suis persuadé d’être un bon atout à votre entreprise. On dit de moi que je suis rigoureux, persuasif et que je suis un bon joueur d’équipe. Reconnu pour ma polyvalence, mon assiduité ainsi que ma résilience, je suis impatient de vous rencontrer!


	COMPÉTENCES
 PRINCIPALES 
	EXPÉRIENCE
	

	
	
	

	
· Vente
· Marketing
· Formation
· Mise en marché
· Vente web
· Rôle conseil
· Négociation
· Financement
· Gestion
	
2017 – mai 2023
Directeur des ventes • Véhicules d’occasion • Nissan Rive-Sud
· Faire les évaluations de véhicules d’échange
· Veiller au reconditionnement et la mise en marché WEB et physique de l’inventaire
· Gérer l’équipe de ventes afin de maximiser l’atteinte des objectifs
· Conseiller, former et diriger les représentants des ventes sur le plancher
· Coordonner les opérations

Réalisations : Augmentation des ventes et des profits, dépassement des objectifs de certification, et atteinte des différents piliers du manufacturier

2014 – 2017
Directeur des ventes • Véhicules d’occasion • Vision Chevrolet Buick GMC
· Faire les évaluations de véhicules d’échange
· Veiller au reconditionnement et la mise en marché WEB et physique de l’inventaire
· Gérer l’équipe de ventes afin de maximiser l’atteinte des objectifs
· Conseiller, former et diriger les représentants des ventes sur le plancher
· Coordonner les opérations


2012 - 2014
Représentant des ventes • Véhicules d’occasion • Solution Ford
· Assister les clients dans l’achat de véhicules d’occasion
· Effectuer la mise en marché via Internet, photos, étiquettes, préparation
· Responsable des ventes internet et de type 2e chance
Réalisations : Dans le cadre de cet emploi, j’ai reçu une mention de meilleur représentant des ventes pour les véhicules d’occasion sur une équipe de 7 vendeurs

2009 - 2012
Directeur commercial • Olivier Ford
· Rencontrer les clients lors de l’achat
· Vente de produits et services
· Négocier le financement avec les banques
· Préparer les dossiers pour la livraison

2009 - 2012
Directeur commercial • Vision Chevrolet
· Rencontrer les clients lors de l’achat
· Vente de produits et services
· Négocier le financement avec les banques
· Préparer les dossiers pour la livraison

	

	
	FORMATIONS 
	

	
	
	

	

	

Attestation Applications bureautiques pour cadres intermédiaires 
· Centre de formation des adultes de Châteauguay

Formation en gestion selon la méthode du manufacturier – Managing the Saturn Difference
· Collège Saturn (GM)

Diplôme d’études secondaires 
· École secondaire Massier-Vanier
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